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BM

로그인한 사용자

약물 검색

질환 역추적 (검색 기록 기반)

DB – 병용 금기 필터링

DB – 건강기능식품 자동 필터
링

성분 처방

제품 추천

제품 구매

로그인하지 않은사용자

로그인 유저 한정기능

투약 쇼핑몰 진입



Milestone`

Vision “내 건강을 혼자서도 쉽게 관리한다.” 

방법론: 검색 및 처방 서비스 + 처방 약물 이력 관리

검색 및 처방 서비스&투약 쇼핑몰

8월:    웹프로토타입 개발 완료
10월:  법률자문, 의학전문가컨설팅
11월:  처방알고리즘 특허출원, MVP 런칭, 베타테스트
11월~19년 5월: 유저 기반과 유저데이터 확보

개인 처방 약물 이력 관리 서비스

10월: 법률자문, 정보보안 전문가컨설팅
11월: 베타테스트
11월~19년 5월: 유저기반과 유저데이터 확보

→ 검색 및 구매 프로세스 형성 → 고객 개인화 건강관리 서비스

“개인 건강관리종합플랫폼 구축”



MVP



문제점

1. 현재투약은 개발이 연기된상태이며 적합한 MVP모델이 없
음.

2.   서비스에들어가야할기능 및 BM이 명확하게 정해지지 않음.

3. 피칭을 하면서 서비스의필요성은어필할 수있으나 실제 사용
으로 이어질지 확신이들지 않는다는 의견이다수.



목표

1. 프로토타입이완성될 때 까지 MVP모델로 활용.

2. 단체 카카오톡방을 통해 생각치 못했던 기능의 필요성 및 BM                
에 대한힌트를얻음.

3.   서비스의인기도, 건강기능의 구매에대한 전환율을 예측함.



기획안

의약품 및 건강기능식품 1:1 검색 서비스 (가칭)

• 병용 문의, 단일 문의, 건강기능식품 추천 문의 등으로 나누어 응대.

• 하루 중 정해진 시간동안(9시~22시(예시)) 단시간 내에 응대.

• 단일 및 병용 문의는 약학정보원 참조, 어느 정도 수준으로 대답을 해야
하는지 논의가 필요함.

• 건강기능식품 추천의 경우 알고리즘 개발이 선행되어야 함.

• 대답 역할분담이 필요.



예시



기획안

건강정보 공유 방(가칭)

• 건강에 대한 전반적인 정보들을 공유할 수 있는 카카오톡 오픈 채팅 방.

• 어느 정도까지 내용에 관여할 지 논의가 필요함.

• 어뷰징에 대한 대응안이 필요함.



기획안

홍보방안

• 투약 인스타그램, 페이스북에 관련 컨텐츠 제작.

• 단톡방에 홍보.

• 네이버 지식인에 올라온 질문에 직접 답변을 달아주며 홍보.

• 맘카페 및 수험생 카페에 실제 올라온 약과관련된 질문에 직접 답변을
달아주고 홍보.



기획안

수집할 자료

• 각 분야별 문의횟수

• 병용 금기 질문 횟수 대비 실제 병용 금기인 경우의 수

• 건강기능식품 추천 질문 시 구매처를 물어보는 지의 여부(전환율)

• 질문자의 나이 등 개인정보



카카오톡: http://pf.kakao.com/_xokuuj/chat
페이스북:
인스타그램



개발자
디자이너
구합니다!!!



단 한 번의 클릭으로
당신과, 당신이 사랑하는 사람들의
건강을 지키는 그 날까지 투약이 함께하겠습니다.

감사합니다.


